
全民共享的食品安全解决方案



“ 黑 龙 江 省 ”

两江合作

“ 浙 江 省 ”





国资正式入股35%



种植基地版块

浙江省农村发展集团

黑龙江省国资委

黑龙江绿色农业
发展集团种植基地版块：

黑龙江省绿农瑞丰
农业服务有限公司

黑龙江省绿农瑞丰
农业投资有限公司

占股64.98%

占股35.02%

绿农集团视频绿农瑞丰公司

占股40%

占股60%



粮源基地与粮库建设

目前已完成种植面积：

287.35万亩

服务合作社：

168个

粮源基地视频

建行庆安模式



物流集配：

黑龙江传稻物流有限公司

订单销售：

浙江稻家网络科技有限公司

文化传播：

嘉兴瑰宝文化传播有限公司

种植基地：

黑龙江省绿农瑞丰农业服务有限公司

仓储加工：

庆安绿都源米业有限公司

大宗贸易：

黑龙江垚地农业服务有限公司

教育培训：

筹建教育培训公司

黑龙江省绿农瑞丰
农业投资有限公司

生资服务：

黑龙江中恒环保科技有限公司



绿农瑞丰

我们是：在互联网订单式农业领域，

实现全产业链布局的集团企业。



实现农户与消费者的无缝对接

去除中间商差价和掺假风险

帮消费者省钱、助农民赚钱

什么是CSA社群支持农业



CSA是做什么的？

以黑龙江直供带胚芽的鲜米为爆品，

通过会员制订单农业的新零售模式，

去解决食品安全的痛点。

CEO解读CSA未来



食品安全最易忽略是“大米”

传统消费者买大米：只看品牌，只看价格，只看外表

市场调查显示:

一万名受访者中超过9900人没有认真关注大米，比例高达 99%

如何区分新米还是陈米



水源 土壤 气候 日照 育种

绿农瑞丰CSA产品核心优势：东北直供带胚芽的鲜米

会员制订单化，从田间到餐桌新鲜直供，保留更多营养胚芽。

龙江大米视频



什么是鲜米

带胚芽的鲜米

• 保留30%胚芽层，保留大

米大部分营养。

• 水份充足，口感特别好。

• 选用当季原粮加工，无添

加、无掺混。

• 高于国家标准，腹白粒少，

碎米率低，杂米率低。

扫一扫看详情



一碗好米饭
能让孩子
爱上吃饭



商业模式的创新：平台+合伙人模式
公司负责:平台建设+用户服务，合伙人承担:市场招商及培训服务。

浙江2018创新企业



CSA经营模式：

CSA平台 服务商 会员

承包300亩地，十年 分包一亩地，一年

拥有会员资格，购买直供农产品

订单农业by新晚报



流转 农服公司 CSA平台农户的土地 运营

将土地生产的农
产品以成本价销
售给CSA会员

CSA运营平台
1：落实土地流转、粮源基地建设。
2：联手银行进行土地确权登记，
助农贷款。
3：为农户提供种子及技术服务。
4：农产品仓储、加工、包装与物
流配送。

CSA服务商
1：300亩土地上农产品的专
属购买权和转售权。
2：获得服务会员的订单分
红收益。
3：招商和市场培训服务获
得相应的收益。

CSA会员
1：一亩土地上农产品的专属会
员价购买权。
2：产品追溯，监管生长流程。
3：鲜米订单直供，没有中间商
少花钱，品质有保障。
4、共享食品安全体系。

直供

为何CSA要实行会员制
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农业社会化
服务体系

农资
服务

农金
服务

农信
服务

农技
服务

农机
服务

成立农资服务公司，遵照市场经济运行模式，按照
农民意愿，以农业合作社作为平台，统一购买农业生产
资料，统一发放给农民。粮食收购后综合结算。以规模
优势向农业生产资料供应商要政策，为农民争取优惠。

政府扶持大农机合作社建设，按照农业种植合作社
土地规模为农民提供农机服务，以企业粮食收储业务链，
整合农机服务，免费为农民提供种植、收割服务，使相
关国家惠民政策通过企业落实到农民头上。

政府或企业对农民进行农技推广服务，农技培训
服务，引进、研发先进设备提高农业生产效率，改进
农业生产及加工工艺，使农民增收，企业增效。

银行农业金融产品在农业生产经营活动全过程服
务。银行、企业、农业生产者三方形成以业务贯穿为
主线，扩大生产规模为目标的业务原则，银行为农业
生产服务提供资金支持。

农业生产全过程的信息化包括农业种植过程信息
化、农业管理过程信息化、企业生产过程信息化、市
场营销过程信息化、物联网粮食安全溯源系统等等，
是实现“五农一体”的技术支撑，也是未来农业生产
的发展方向。

五农一体服务体系
Company  Service  system 
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2019年起，

与清华大学合作举办

CSA社群支持农业

创新经营与创新管理

高级研修班

CSA助你“圆梦清华”



2019中国农民丰收节，暨CSA社群支农业第三届秋收节



政府官网原文链接



时代机遇：国家政策方向“三波利好”

第三波：2018年2月，中央一号文
件发布，连续第十五年聚焦三农
2018年6月，设立中国农民丰收节。

第一波：2017年10月，中共十九大，勾画
中国三农蓝图，全面启动乡村振兴战略。
农业部改革为农业农村部。

第二波：2017年12月，中央农村工作会议召开，会
议提出了实施乡村振兴战略的目标任务和基本原则
十九大给农民吃了一个定心丸：土地承包权再延长
30年。

聚焦农业，创新升级



把过去的顾客升级为

CSA服务商合作伙伴



社交农业，以“米”会友。 解读社交农业



一家红枣店的
用户思维：

——谁说红枣店
不可以卖大米？

通过嫁接大米，让客户
粘性更强！

米吃得好，都是回头客；
一个店铺，两份收入！



水果店嫁接CSA大米：

水果和蔬菜你都要吃最新鲜的，
主食大米也要一样。

无污染、无农残、非转基因带
胚芽的鲜米给家人更好的爱。



月子中心的
新生态模式：

1、月子餐选用带胚
芽鲜米。
2、从一个月的生意，
到一辈子的生意。
3、把宝妈客户转型
CSA服务商。



一家洗车店的
思维升级：

——嘉兴东越汽车杨献

原来10平方米的顾客休息区，
改造成CSA大米店中店，

每年增加经营利润30-50万！



中德汽车4S连锁，豪华车售后维修行业标杆，与CSA平台战略合作.
为20万VIP会员带去东北直供胚芽鲜米，成为企业新的利润增长点。



湖北荆门梁记粥铺嫁接CSA，用我们的带胚芽鲜米做饭、做粥，还开
发了新产品胚芽鲜米露，得到了顾客的广泛认可。



【吸引】和你一样独具慧眼的伙伴

成为CSA服务商：小投入、大生意



赵红花：二胎宝妈的事业选择
加盟CSA后，每月轻松赚得过去一年的收入。

俞伟：淘宝电商转型农业

曾经的淘宝NO.1，选择CSA订单化农业。



孙丽菊：职业经理人事业转型
职场白领新选择，互联网+农业赋予
新的职业规划。

姚立伟：传统工厂老板转型
重资产的工厂老板转型食品安全捍卫者。
以大米为核心的农产品领域是个大生意。



全职宝妈的最佳事业机会

带着孩子、照顾家庭的同时
赚得一份更有安全感的收入。

张伟：汽配工厂老板转型

从事多年的汽配制造业身心疲惫，回归家
庭、回归生活后转型一名幸福的新农人。



王敏敏：传统微商转型
基于社群营销的社交属性的新电商
平台，是当下事业的风口期。

沈青青：传统五常大米运营商
传统批零模式经营五常大米，现转型CSA
轻资产模式。



柳雄飞：武汉中农优品董事长

曾经在武汉经营多家KTV及足浴会
所，现在布局农业农产品领域。

王虹：成都蜀风园餐饮董事长

转型CSA服务商的王虹女士是四川省大学生
创业导师，荣获魅力女川商年度人物。



谢红涛：传统实体连锁店老板转型CSA，半年内逆境重生，成为传统
老板转型的成功典范。

扫一扫看详情



CSA社群支持农业，新零售风口下的互联网+农业新商机。



愿，我们共同努力
让天下没有不安全的粮食！


